ПОРЯДОК ПРИЗНАНИЯ ГРАЖДПОРЯДОК ПРИЗНАНИЯ ОК А

Безработным гражданам  решившим начать своё дело
Если Вы потеряли работу, а подходящая все еще не находится, создайте себе рабочее место сами. Попробуйте стать предпринимателем!
Предпринимательская деятельность — инициативная, самостоятельная деятельность, направленная на получение прибыли или личного дохода, осуществляемая от своего имени.
Стремление к самостоятельности и свободе деятельности, достижение экономической независимости — главные мотивы, подталкивающие людей к организации собственного дела.
Хорошими предпосылками для успеха в предпринимательской деятельности являются:
1. образование;
2. практический опыт;
3. умение планировать;
4. стремление к достижениям;
5. уверенность и решительность;
6. надежность;
7. честность;
8. умение находить и поддерживать связи;
9. способность к лидерству и управлению;
10. умение контролировать ситуацию;
11. знание основ работы с компьютером.
Для Вас:
· бесплатные консультации по вопросам организации собственного дела;
· проведение тестирования для выявления склонности к предпринимательской деятельности;
· помощь в разработке и оформлении бизнес-плана;
· возможность обучения основам предпринимательства или профессиям, необходимым для организации собственного дела.
Безработным гражданам, желающим организовать собственное дело, может быть оказана финансовая помощь на:
· подготовку документов, предоставляемых при государственной регистрации юридических лиц и индивидуальных предпринимателей;
· оплату государственной пошлины;
· оплату нотариальных действий и услуг правового и технического характера;
· приобретение бланочной документации;
· изготовление печатей, штампов.
Девять заповедей предпринимателя:
Найдите коммерческую идею. Прежде чем окончательно решить, чем Вы будете заниматься, понаблюдайте, в чем нуждаются люди, и решите, что производить или какой вид услуг оказывать.
Составьте бизнес-план. Он будет документом, который описывает основные аспекты будущего коммерческого предприятия, анализирует все проблемы, с которыми оно может столкнуться, а также способы решения этих проблем.
Не бойтесь конкуренции! Не стоит думать, что выбранный Вами вид продукции уже есть на рынке. Помните, что у Вас есть три мощных рычага – качество, цена, реклама.
Качество – это не просто хорошая вещь, прекрасная услуга, это комплекс потребительских свойств.
Не опасайтесь занизить цену, бойтесь завысить ее. Прибыль не в том, чтобы продать две вещи дорого, а в том, чтобы продать двум тысячам, двум миллионам покупателей Ваши товары по сходной цене.
Разрекламируйте свой товар. Расскажите в средствах массовой информации о своем деле. Подумайте, как коротко и ясно изложить сведения о том, что Вы предлагаете. Разошлите письма потенциальным покупателям. Закажите и расклейте объявления, плакаты.
Постоянно пробуйте новые приемы в работе. Предприниматель должен реагировать на все новое, не должен быть слишком консервативен во взглядах и убеждениях. Одна из его отличительных черт – готовность признать ошибку.
Будьте доброжелательны. С каким человеком Вам лично приятно иметь дело? Вот и будьте таким.
Главный Ваш капитал – Вы сами. Заставьте этот капитал работать 24 часа в сутки.  





